
 

  

Wir sind quantilope und mit unserer innovativen Software befähigen wir Unternehmen im digitalen Wandel zu 
einer agilen und kundenzentrierten Arbeitsweise. Unsere einzigartige Agile Insights-Technologie ermöglicht es, 
viel schneller, einfacher und effizienter die Bedürfnisse der Kunden und Konsumenten in den Mittelpunkt des 
Handelns zu stellen. Damit begeistern wir bereits viele namhafte Marken und Unternehmen. 

Trainee (m/w/d) Sales Development 
     für unser Sales Talent Program 
 

Als Teilnehmer (m/w/d) des Teams für Nachwuchsführungskräfte im B2B-Sales übernimmst Du von Anfang an 
Verantwortung für eine erfolgreiche Neukundengewinnung. Du schaffst es, mit Deiner positiven Ausstrahlung 
die Menschen für quantilope zu begeistern und erhältst neben Sales Einblicke in andere Bereiche z.B. 
Customer Success. So steigerst Du immer mehr Dein Verständnis für erfolgreiche Geschäftsmodelle.  
Du erbringst sehr gute Leistungen? Dann sind Deiner Entwicklung bei uns keine Grenzen gesetzt! 

   

KONTAKT 

Bitte sende Deine Bewerbungsunterlagen mit möglichem Einstiegstermin per E-Mail an  
Lea Schünemann (jobs@quantilope.com). 

quantilope GmbH • Susannenstrasse 29 • 20357 Hamburg • T +49 (0)40 696 3593 56 

WIR BIETEN 

 Die Chance mit uns die klassische Marktforschungsbranche zu revolutionieren! Unser wegweisendes 
Produkt und unser sehr attraktives Geschäftsmodell erzeugen Begeisterung bei unseren Kunden.  

 Ein professionelles Traineeprogramm für eine herausragende Karriere im Sales 

 Ein attraktives Fixgehalt und ein sehr lukratives Bonussystem  

 Ein Loft Office mit Obst, Getränken und Kaffee im Herzen von Hamburg - im Schanzenviertel 

 Die HVV-Proficard für Deinen Weg zu uns 

 Ein multikulturelles, offenes Team mit Start-up Spirit, Feierabendbierchen, Company-Retreat & Events 

DEINE HERAUSFORDERUNG 

 Du lernst professionellen Sales von der Pike auf 
durch Coaching unserer erfahrenen Experten  

 Du spürst täglich neue Marketing-Entscheider auf, 
kontaktierst und qualifizierst diese am Telefon 

 Du arbeitest Hand in Hand mit professionellen 
Account Executives 

 Deine wachsende Expertise führt zu einer  
stetigen Erweiterung Deines Aufgabengebietes  
und steigender Verantwortung im Verkaufsprozess  

 Du erspürst und kommunizierst neue Best 

Practices, um unsere innovativen Produkte zu 
verkaufen  

DEIN PROFIL 

 Du bist Absolvent einer Hochschule oder 

Fachhochschule (mind. Bachelor). 

 Du möchtest Deine berufliche Karriere in einem 
professionellen Sales-Umfeld starten.  

 Du hast verkäuferisches Talent und sehr gute 
Kommunikationsfähigkeiten.  

 Dich zeichnen hohe Überzeugungskraft und 
mutiges Auftreten aus.  

 Du bist zielstrebig, hast Macherqualitäten und den 
Willen, den eigenen Erfolg mit persönlichem 
Einsatz zu bestimmen.  

 Du hast Lust auf ein führendes Produkt gepaart 
mit cooler Startup-Atmosphäre 

Wir verändern die Marktforschung. 
Besser. Schneller. Effizienter. 
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